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Tu smo za poduzetnike!

Enterprise Europe Network inicijativa je Europske komisije kojoj je cilj poticati
konkurentnost i inovativnost malih i srednjih poduzeca u Europi i Sire. Kao partneri
u Europskoj poduzetnickoj mrezi ve¢ punih pet godina dio smo velike obitelji koja
je ve¢ odavno prevladala granice starog kontinenta. Umrezeni s vise od 50 zemalja,
otvaramo vrata europskih i prekomorskih trzista hrvatskim poduzetnicima — brze i
lakse.

network

Tijekom viSegodisnjeg rada s poduzetnicima, mozemo sa sigurnoscu ustvrditi da

se poduzetnici bore s golemim potesko¢ama te im je u danasnje vrijeme potrebna
pomo¢ na brojnim razinama; kako pronaci idealan izvor financiranja poslovnih
projekata? Kako odredenu inovaciju plasirati na trziste, komercijalizirati, zastititi ili
prodati? Kako nadi distributere svojih proizvoda - jednom rije¢ju iskoraknuti na strana
trzista?

Nasa je misija biti na usluzi poduzetniku u svim segmentima koji se ticu
internacionalizacije poslovanja. Stoga smo iznimno predani organizaciji edukacija
poduzetnika, prije svega, informiranju o svim dostupnim moguénostima financiranja
projekata, uspjesnim primjerima iz drugih europskih zemalja te europskim

R K o X R . Potpora
regulativama koje su potrebne za plasiranje proizvoda u zemljama Europske unije. inovacijama i
Informiranost i znanje klju¢ni su alati u razvoju poduzetnistva. medunarodnom
Kvalitetan i sposoban poslovni partner ponekad je vredniji od transferu tehno-
bespovratnog financiranja. Stoga se posebno trudimo kako logije

bismo poduzetnicima pomogli u pronalasku kvalitetnog Ponosni

poslovnog partnera, bilo za komercijalnu ili tehnolosku partneri Hrvatskog
R P e . konzorcija EEN-a:

suradnju. Zahvaljujudi pristupu velikim bazama koje

povezuju stotine tisuca poslovnih ljudi iz 53 zemlje,

pronalazak poslovnog partnera je laksi, brzi i potpuno

besplatan.

HGK - Hrvatska gospodarska
komora - www.hgk.hr

BICRO - Poslovno-inovacijska agencija
Republike Hrvatske — www.bicro.hr

Intelektualna i savjetodavna pomoc stru¢njaka UTT - Ured za transfer tehnologije
koji sacinjavaju nas konzorcij od iznimne je Split - www.utt.hr
koristi za tvrtke, a bas kao i sve ostale usluge TPV - Tehnoloski park Varazdin - www.tp-vz.hr
koje pruzamo, potpuno je besplatna: TERA TEHNOPOLIS d.0.0. - Tehnologijsko-
Pomo¢ pri uspostavi kako pokrenuti vlastiti biznis, kako zastititi razvojni centar u Osijeku — www.tera.hr
poslovnih veza s inovaciju, kako sudjelovati u velikim STePRi - Znanstveno tehnologijski
partnerima iz EU i gire istrazivackim projektima ili napisati projektnu park Sveucilista u Rijeci —
prijavu za EU sredstva. www.step.uniri.hr

Savjetovanje
pri snalazenju

na jedinstvenom
europskom trzistu

Jos jedna znacajna prednost umrezenosti je
mogucnost organizacije poslovnih susreta na marginama
velikih europskih sajmova gdje su nasi poduzetnici postigli
izvrsne rezultate, odnosno uspjeli plasirati svoje proizvode te izravno pronaci
partnere, a uz minimalan ili znatno manji financijski izdatak.

Organiza-
cija edukativnih
seminara, konfe-
rencija, radionica
iinfo dana

A stranice koje su pred Vama upravo su jedna mala, ali vrijedna zbirka uspjeha nasih
poduzetnika koji su krenuli korak dalje i postigli rezultate vrijedne svake pohvale.
Njihovi uspjesi nisu nastali preko noci. Plod su upornosti, ustrajnosti, odvaznosti

i hrabrosti, uz ponekad i malu dozu srece. Nasa je pomoc¢ u njihovim rezultatima
tek jedan mali kotaci¢, ali smo unato¢ tome na sve glavne likove ovih pric¢a

itekako ponosni. Oni su uspjeli, oni su se pokrenuli — mozete i Vi!

Vesna Torbarina,

Koordinatorica projekta EEN u Hrvatskoj



Najbolja je ponuda
raznovrsna ponuda

Osnovne su djelatnosti tvrtke

Baltik d.o.o. iz Samobora turi-
zam i trgovina. Turisti¢ka se djelatnost
oslanja na dovodenje gostiju iz Polj-
ske, Rumunjske, balti¢kih zemalja i
Rusije u Hrvatsku i zemlje iz regije.

Drugim rije¢ima, izraduju se kruzne rute

po Hrvatskoj, Bosni i Hercegovini, Sloveniji,
Austriji, Madarskoj, Crnoj Gori, Srbiji, Make-
doniji, Krfu, Bugarskoj i Albaniji. To sto Baltik
d.o.o. nudi tako Sirok izbor turisti¢kih desti-
nacija profilira tvrtku kao izvrstan izbor za
sve posjetitelje koji se Zele poblize upoznati
s ljepotama Hrvatske i susjednih zemalja.
+Prije dvije godine javili su nam se iz
Europske poduzetnitke mreze vezano uz
radionicu najavljenu za odrzavanje tijekom
sajma turizma u Beogradu. Upravo posredo-

vanjem EEN-a ondje smo ostvarili kontakte
s nekoliko hotela i agencija, izmedu ostalog
i sa Zeljeznicama Srbije s kojima smo us-
postavili suradnju vezanu za njihov turisticki
vlak. Cjelokupni program ukljucuje posjete
atraktivnim turistickim lokacijama kao $to
su Hvar, Dubrovnik, Split, Kotor, Sarganska
osmica i Sarajevo.

Najveca je prednost suradnje s Europskom
poduzetnickom mrezom organizacija i
sudjelovanje na sajmovima i radionicama na
kojima se pruza mogu¢nost suradnje s part-
nerima iz regije. To je iznimno vazno jer smo
na temelju iskustava shvatili da je najbolja
ponuda - raznovrsna ponuda. Naime, praksa
je pokazala da su klijenti, nakon ,klasi¢nog”
posjeta Hrvatskoj, Zeljni dodatnih desti-
nacija, odnosno da imaju potrebu prosiriti
horizonte i upoznati susjedne zemlje. Miim
upravo to omogucujemo, zadrzavajuci ih n
taj nacin dulje ,u turistickom optjecaju’, te je
veca vjerojatn@st da ce se ti gosti i dogadi
vratiti u Hrvat;%gu” —istaknuo je gospodi
Nino Dumanoskkl, direktor tvrtke Baltik d.g.o.










,EEN nam je pomogao, motivirajuci

nas da ne odustanemo”

CO2cut d.o.o. je tvrtka koja se

bavi racunalnim programira-
njem i razvija jedinstveni internetski
servis za svjetsko trziste koje povezu-
je elektronicku trgovinu (priblizno tri-
lijlun dolara 2012.) i trziSte ugljikovih
emisija (oko 176 mlrd. dolara 2011.).

Bili su finalisti Mini Seedcampa u Zagrebu
2010., sudjelovali nekoliko puta kao jedina
hrvatska tvrtka na EU Unlimited prezen-
tacijama klju¢nim investitorima po Europi

i Carbon Expu, a u suradnji s MBA skolom
americkog sveucilista Clarkson 2010. pro-
vedeno je istraZivanje americkog trzista i
varijanti usluge.

Usluge koje ¢e Co2cut nuditi od travnja
2013. su izraCunat i besplatno neutraliziran
tzv. ugljikov otisak. Uglji¢ni otisak predsta-
vlja koli¢inu emisija staklenickih plinova tije-
kom koristenja neke usluge ili proizvodnje
nekog uredaja. Emisije ugljika sastavni su
dio izgaranja fosilnih goriva i danas predsta-
vljaju globalni problem zbog narusenog
kemijskog sastava planetarne biosfere.

Na primjer, ako bracni par leti iz Zagreba u
New York, povratni let za njih dvoje iznosi

4 tone CO2, ne racunajudi posadu i druge
putnike. To je otprilike ista kolicina CO2
emisija kao da se voze autom godinu dana
(20.000 km). Dodatno, tjedan dana boravka
u hotelu u New Yorku za njih dvoje iznosi
oko pola tone CO2. Kupe li usput ra¢unalo
na Amazonu, procijenjeni ugljikov otisak za
uredaj (energija utrosena za izradu, trans-

port, marketing, distribuciju,..) iznosi oko
petine tone CO2.

CO2cut ovdje "uskace”i sve emisije hrvat-
skoga bra¢nog para besplatno neutralizira.
Ako preko CO2cut rezerviraju let, hotel i
kupe uredaj, sve se emisije balansiraju preko
projekata koji smanjuju CO2 emisije (npr.
preko projekta posumljavanja, jer nove
Sume upijaju CO2 iz zemljine atmosfere).
Najvaznije je da ce ih let, hotel, racunalo sta-
jati isto kao na glavnim svjetskim putnickim
i shopping web-servisima.

,Usluge Europske poduzetnicke mreze

vezano uz navedeni projekt koristimo od
kraja 2009., kada smo se prvi put prijavljivali
na EU strukturni fond Eco Innovations. Kod
prijava 2010.i2011., kao start-up bez EU
partnera, bez zaposlenih i s minimalnim
sredstvima na rac¢unu, tim iz EEN-a nam je
cijelo vrijeme bio na raspolaganju, pomagao
nam je oko sastanaka i kontakata s ljudima
iz Bruxellesa. lako nam je u 2011. partner
bio jaki londonski Carbon Trade Exchange,
nismo “povukli” sredstva iz Eco Innovations
fonda, ali postigli smo solidan rezultat u EU
konkurenciji i stekli znacajno iskustvo.
Nadalje, tijekom 2011.i 2012. imali smo
redovite ‘briefinge’ u EEN-u s koordinato-
ricom Vesnom Torbarinom, koja je pratila

razvoj tvrtke i projekta, te pomogla u kon-
taktima s relevantnim osobama i pismima
podrske tvrtki kod svih prijava. Mislimo

da je posebno vazno da poduzetnici sami
poticu kontakte s relevantnim institucijama
koje i postoje radi njih. Bili smo nekoliko
puta u naizgled bezizglednim situacijama
tijekom razvoja naseg projekta i tada nam je
bilo posebno korisno sjesti s timom EEN-a,
hladne glave razloziti problem i fokusirati
se na rjesenje. EEN je pomogao u takvim
teskim situacijama motivirajuci nas da ne
odustanemo”.



Jedini iz Hrvatske na

EU projektu OBSERVE

GEOSAT

Saznajte viSe na:
www.geosat.hr

Kontaktirajte nas:
geo-sat@zg.t-com.hr

) GEOSAT d.o.0. je drustvo za
istraZivanja i razvoj, osnovano
1992. godine sa sjediStem u Zagrebu.

Clan je Medunarodne grupe tvrtki
specijaliziranih  za  informaticke
sustave, istrazivanja Zemlje i
upravljanje resursima.

Za ta multidisciplinarna istrazivanja koriste
se suvremenim metodama zasnovanim

na aerosnimcima i satelitskim snimcima,
digitalnoj obradi snimaka, geografskim
informacijskim sustavima (GIS), digitalnom
modelu reljefa, GPS sustavom i suvremenim
tehnikama upravljanja podacima, povezano
s terenskom prospekcijom. Navedena
istrazivanja izvode stru¢njaci GEOSAT-a s
dugogodisnjim istrazivackim iskustvom na
razli¢itim terenima Europe, Afrike i Azije.

GEOSAT se, u okviru europskog programa
FP7 a uz pomo¢ EEN-a, prikljuc¢io EU
projektu Observe koji se bavi jacanjem i
razvojem aktivnosti istraZivanja Zemlje u
pogledu okolisa na prostoru Balkana.

Zadatak projekta, u kojem je angazirano 15
institucija iz 13 zemalja (iz Hrvatske jedino
GEOSAT) jest prikupljanje i kompilacija svih



potrebnih informacija za izradu cjelovitih
analiza o trenutnom stanju EO (Earth Obser-
vation) aktivnosti i povezanosti na podrucju
Balkana u pogledu motrenja okolisa, zatim
potencijalne koristi od potpunog koristenja
udruzenih kapaciteta i moguc¢nosti us-
postave stalne EO zajednice u $iroj regiji.

Cilj je podizanje svijesti i uspostavljanje
veza medu regionalnim institucijama
koje odlucuju o vaznosti medusobne EO

aplikacijske mreze u odnosu na motrenje
okolisa, u skladu s GEO nacelima. Izradena
je baza podataka o EO korisnicima (Sta-
keholders) u 11 zemalja. Registrirano je
276 institucija (od toga 31 iz Hrvatske)
korisnika ili potencijalnih korisnika EO-a.

+Pomoc¢ Europske poduzetnicke mreze

bila nam je vrlo znacajna. Naime, ekipa
GEOSAT-a okuplja profesionalce, stru¢njake
koji se puno lakse nose s izazovima

koje im donosi njihova struka, nego s
problematikom vezanom uz papirologiju,
odnosno administraciju koja je sastavni
dio EU projekata. Upravo u tom segmentu
prepoznali smo EEN kao pravog partnera
koji nam je bio na raspolaganju u svim
fazama apliciranja za projekt Observe.
Neizmjerno smo im na tome zahvalni’,
napomenuo je prof. dr. sc. Marinko

Olui¢, voditelj drustava GEOSAT.




Nove, ekoloski prihvatljive tehnologije

industrijskog

VeV 7/ °

ciscenja suhim ledom

Hladni val je svjetski poznat

proizvoda¢ ICEsonic uredaja
i opreme za industrijsko cis¢enje
suhim ledom, a osnovao ga je Matko
Grgurevi¢, dipl. ing., koji ima vise od
20 godina iskustva rada u industriji i
radu s plinovima. Tehnologija ¢iS¢enja
suhim ledom relativno je novi proces
¢is¢enja koji se koristi ¢vrstim CO2

kuglicama (poznate i kao suhi led).

Koristi se, prije svega, za industrijsku
uporabu u razli¢itim aplikacijama. Suhi

led, nakon udara u povrsinu koja se tretira,
sublimira, (pretvara se izravno iz ¢vrstog
stanja u CO2 plin), te tako ne ostavlja
talog, opasni otpad ili otrovne pare. Danas
metoda ¢is¢enja suhim ledom brzo postaje
omiljena za okoli$, kao i za proizvodnju.

Hladni val izvozi 98% ICEsonic proizvoda
na svjetsko trziste. To se postize ponudom
proizvoda i usluga najviseg standarda

s naglaskom na cjelokupnost rjesenja i

pouzdanost za okolis i potrebe industrije.
Istrazivanje svih relevantnih informacija,
susretljivost i odrzana obecéanja samo

su neke od strategija tvrtke. Kvalitetu
spomenutih proizvoda prepoznala je i
organizacija SASSDA (Organizacija za
promociju nehrdajucih celika Juzne Afrike)
dodjelom nagrade za inovativan proizvod
2008. godine. Takoder za uspjesan nastup
na 36. hrvatskom sajmu inovacija Inova
2011 nagradeni su zlathom medaljom,

a na Medunarodnoj izlozbi inovacija,
prototipova i poslovnih planova Budi uzor



2011. godine za najbolje komercijalizirani
proizvod. Nominirao ih je Savez

za energetiku Zagreba za

Greenovation nagradu koja

se dodjeljuje za razvoj

zelenog gospodarstva.

Tvrtka se ukljucila

u projekt Europske
poduzetnicke

mreze kroz vise

usluga, prvenstveno
edukativnim

promocijama ekoloski
prihvatljivim, novim
tehnologijama. Pocetni kontakt

HLADNI VAL

Saznajte vise na:
www.hladnival.hr

Kontaktirajte nas:
info@hladnival.hr

ostvaren je s regionalnim uredom
Europske poduzetnicke
mreze za isto¢nu Hrvatsku
- Tera Tehnopolis.
U sljedecoj fazi
proizvod je
promoviran na
vec spomenutoj
Medunarodnoj
izlozbi inovacija,
prototipova i
poslovnih planova
Budi uzor/INOVA
2011. u Zagrebu.
Takoder, sudjelovali
su i na bilateralnim

poslovnim susretima,Unapredivanje zastite
okolisa u poslovanju” za gradevinsku i
prehrambenu industriju, sektor obnovljivih
izvora energije i informaticki sektor te na
istoimenoj Medunarodnoj konferenciji na
kojoj su takoder imali priliku, posredstvom
EEN-a, prezentirati navedenu tehnologiju.

Proizvod je predstavljen na trzistu pod
zigom ,ice sonic” za $to je pokrenuta i zastita
intelektualnog vlasnistva pri DZIV-u, a u

bazi tehnologije Europske poduzetnicke
mreze objavljena je ponuda tehnologije

za ¢is¢enje suhim ledom, nakon ¢ega su
uslijedili upiti iz Spanjolske, Italije, Latvije i
Svedske s interesom za poslovnu suradnju.




lvanicplast uspjesno aplicirao na natjecaju
za dodjelu sredstava iz fondova EU-a




) Poduze¢e za proizvodnju

predmeta iz plasti¢nih masa,
Ivani¢plast postoji jos od 1962. go-
dine, a od 2002. godine nalazi se u
privatnom vlasnistvu. Ivaniéplast
d.o.0. bavi se proizvodnjom i pro-
dajom proizvoda iz plasti¢nih masa.
To su najve¢im dijelom duroplast
Woc-sjedala koja ¢ine 80% proizvod-
nog asortimana, a izvoz cini 65%
ukupnog prihoda. Ostali proizvodi
su plasti¢no posude i tehnicki artikli.

Svojom vizijom i misijom te profesionalnim
i stru¢nim vodstvom, lvaniéplast uspjesno
konkurira na domacdem i stranom trzistu
distribuirajuci svoje proizvode u 16 svjetskih
zemalja. Savrienu izvedbu proizvoda
garantira i moderno opremljen proiz-
vodni kompleks koji ¢ini automatizirana
proizvodna linija povezana s robotskom
jedinicom za preciznu obradu, vertikalne
hidraulicke prese i injekcijske brizgalice.
Takoder, obavlja se kontinuirana kontrola
kvalitete, testiranje i ispitivanje izdrZljivosti
proizvoda u razlic¢itim fazama i uvjetima.
Kako bi osigurali neprestani rast i razvoj,
Ivaniéplast neprestano ulaze u moderniza-

ciju i razvoj proizvodnje.
Tako je lvanicplast 2008.
godine, kao jedna od
malobrojnih proiz-
vodnih malih tvrtki,
uspjesno aplicirao na
natjecaj za dodjelu
sredstava iz fondova

EU-a iz programa PHA-
RE 2006 pod nazivom The
SME Pilot Grant Scheme
- Support for Increasing the
Competitiveness and Exports of

Croatian SMEs (Podrska i jacanje konku-
rentnosti i izvoza hrvatskog sektora malih i
srednjih poduzetnika). Projekt je trajao 19
mjeseci u vrijednosti od 142.586 eura. U
sklopu projekta uvedena je automatizirana
robotska jedinica za obradu sjedala koja
zamjenjuje rucni rad, radnici su educirani
za rad s novom tehnologijom i uvedena

je NF 240 norma kvalitete za Wc-sjedala.

,Prilikom uvodenja te norme imali smo
problema s dokazivanjem postojanja samo
jedne ovlastene institucije koja je verifici-
rana za njeno uvodenje, jer smo Europskoj
komisiji morali dokazati da ne mozemo
raspisati javnu nabavu te usluge. Tom nam
je prilikom u pomo¢ priskocila Europska
poduzetnicka mreza koja je intervenirala
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kod nadleznih francuskih
tijela te im objasnila o
¢emu se radi i zasto nam
je potrebna navedena
potvrda za uvodenje
norme NF240, jer mi
sami nikako nismo mogli
dobiti taj dokument.
Mogu reci da smo im zaista
neizmjerno zahvalni na
tome, jer u suprotnom vjero-
jatno ne bismo bili u moguc¢nosti
uspjesno provesti projekt.”
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Kontaktirajte nas:
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Mediterra Natura d.o.o. je

poduzece koje se bavi izvozom
i prodajom hrvatskih autohtonih vina
i delikatesnih prehrambenih proiz-
voda na globalna trzista na kojima
navedeni proizvodi nisu etablirani.
Radi se zapravo o pionirskom izvozu
hrvatskih proizvoda na navedena
trzista. Takoder, Mediterra Natura u
suradnji s turistickim agencijama or-
ganizira i provodi turisticke vinske
ture po hrvatskim vinskim regijama, a
kao Udruga vinara Mediterra okuplja
vise od 50 vodecih hrvatskih vinara te
organizira degustacije i prezentacije u
inozemstvu.

Mediterra Natura d.o.o. je poduzece koje
se bavi izvozom i prodajom hrvatskih
autohtonih vina i delikatesnih prehrambe-
nih proizvoda na globalna trzista na kojima
navedeni proizvodi nisu etablirani. Radi

se zapravo o pionirskom izvozu hrvatskih
proizvoda na navedena trzista. Takoder,
Mediterra Natura u suradnji s turistickim
agencijama organizira i provodi turisticke
vinske ture po hrvatskim vinskim regijama,
a kao Udruga vinara Mediterra okuplja vise
od 50 vodecih hrvatskih vinara te organizira
degustacije i prezentacije u inozemstvu.

S obzirom na polje djelatnosti kojim se
Mediterra Natura bavi, zemlja od 40 milijuna
stanovnika i prosje¢nom pla¢om od 600
eura, uz rastucu potrosnju vina po sta-
novniku, kao $to je Poljska, bila je svakako
velik poslovni izazov. Projekt je zaZivio
posredstvom Europske poduzetnicke

mreze koja je omogucila kontakt s poljskim

partnerom SaraNet Trade Sp.zo.o. s kojim

se pregovaralo oko moguceg otvaranja
joint venture poduzeca. Nakon razmatranja
poslovnog plana i provedenog istrazivanja
trzista zaklju¢eno je da postoje poslovne
pretpostavke na temelju kojih je otvaranje
joint venturea opravdano, tako da je na kraju
osnovana prva hrvatsko-poljska joint venture
kompanija — Mediterra Polska Sp.zo.o. sa
zadatkom uvoza i distribucije hrvatskih vina
i delikatesnih prehrambenih proizvoda.

Sam projekt osnivanja joint venturea bazira
se na ideji direktnog nudenja hrvatskih

vina i autohtonih prehrambenih proizvoda
na poljskom trzistu. Izravnom prisutnoscu
na trzistu uvodi se kontrola nad ulaznim
cijenama proizvoda na trzistu te se ukupna
cijena proizvoda smanjuje zbog moguénosti
velikog raspona marze, ¢ime se postize

konkurentnost u odnosu na uvozne robe
na poljskom trzistu. Osim toga, na taj
nacin se uspostavlja izravna komunikacija
s domacim proizvodacima i time bolji
odnosi, tj. mogucnost boljeg utjecaja na
nabavne cijene robe te bolja moguénost
izravnog marketinga na poljskom trzistu
uz podrsku samih proizvodaca.

+Klju¢na pomoc pri realizaciji toga projekta
i proboj na novo trziste bila je kvalitetna
informacija Europske poduzetnicke mreze
na temelju koje smo dosli do poslovnog
partnera za joint venture. Takoder i ubuduce

ocekujemo partnerski odnos i blisku
pomoc¢ Hrvatske gospodarske komore u
predmetnoj ili nekoj srodnoj temi, bududi
da smo otvoreni za daljnje osnivanje joint
venture poduzeca na ostalim zanimljivim
trziStima“, isticu u Mediterra Naturi.

Prodaja u Poljskoj obuhvatit ¢e sve
prodajne kanale: web-prodaju, velepro-
daju, maloprodaju, HORECA, POS, vla-
stiti wine shop u Gdansku. Marketinski

dio obuhvacat ¢e promocije/degustacije,
kataloge, web, gratis turisticke vinske ture
i ostale oblike izravhog marketinga.



Poslovni razgovori u Belgiji
otvorili vrata zapadnih trzista

Tvrtka NasSe klasje nastala je

2001. godine kao greenfield in-
vesticija u proizvodnji prehrambenih
proizvoda s ciljem kreiranja, razvoja
i prodaje inovativnih proizvoda. Da-
nas posjeduje dvije tvornice u kojima
se proizvode dvije grupe proizvoda
- svjeza tjestenina i sirovine za pe-
karstvo.

U proizvodniji svjeze tjestenine tvrtka
zauzima vodece mjesto na domacem
trzistu, a sirovine za pekarstvo uspjesno
prodaje u Njemacku, Austriju, Srbiju,
Makedoniju, Greku, Sloveniju i Madarsku.

Najbolji pokazatelj konkurentnosti u
inozemstvu su sajmovi, na koje tvrtka Nase
klasje odlazi redovito, barem jednom na

godinu. Upravo na jednom takvom sajmu
ostvarena je suradnja EEN-a s g. Zoranom
Simunic¢em, direktorom i vlasnikom tvrtke
Nase klasje d.o.o. Naime, na sajmu TAVOLA
Xpo, prvi puta je, u organizaciji Hrvatske
gospodarske komore/EEN-a, primljena dele-
gacija hrvatskih tvrtki. Izmedu ostalih, naslo
se tu i Nase klasje. TAVOLA Xpo najbolja je
trgovacka izlozba s naglaskom na sektor hra-
ne i pica u Belgiji. Sajam predstavlja Siroku
paletu gotovih proizvoda kao $to su meso,
voce, organska hrana, konditorski proizvodi
i slastice, sirevi te brojne druge delicije. U
organizaciji Europske poduzetnicke mreze
(EEN) te zahvaljujudi povezanosti partner-
skih konzorcija iz Belgije i Hrvatske, organi-
zirani su poslovni sastanci, unaprijed dogo-
voreni prema odabiru samih tvrtki, koje su
odrzale ukupno 35 poslovnih sastanaka, a
kroz kontakte sa sudionicima sajma i mnogo

VevVv

vise. Tu je i Nase klasje iskoristilo prostor
i nadogradilo svoje poslovne kontakte.

~Razgovori su se pokazali vrlo interesant-
nima. Obavio sam par konkretnih razgovora
uz puno manji trosak nego $to je izlaganje.
Donio sam uzorke, katalog, posjetnice, a
ucinak je jednako kvalitetan kao da sam iz-
lagao. Kontakti su kvalitetni i sve su mahom
ozbiljni poslovni ljudi’ rekao je g. Simunovic.

Sto se samog sajma ti¢e, naglasio je da je bio
idealan, za razliku od velikih prehrambenih
sajmova - ANUGA, SIAL, ALIMENTARIO, gdje
nastupaju veliki globalni brandovi pa su u
tom okruzenju ¢ak i nasi velikani kao sto je
PIK Vrbovec jos uvijek mali. Tu, po rijecima

g. Simunovica, veé¢ina malih hrvatskih
tvrtki zbog manjka kapaciteta i skromnih
sredstava u marketingu nema sto traziti.




Najbolji pokazatelj konku-

rentnosti u inozemstvu su
sajmovi, na koje tvrtka Nase klasje
odlazi redovito, barem jednom na
godinu.

Nase klasje d.o.o.

Saznajte vise na:
www.naseklasje.hr

Kontaktirajte nas.
nase.klasje@naseklasje.hr




Lakée do EU sredstava iz programa CIP Eko-inovacijé
uz pomoc Europske poduzetnicke mreze




Projekt RUCONBAR je eko-

inovativno rjesenje betonskih
barijera za zastitu od buke. Inova-
tivan sastav i postupak dobivanja
apsorbirajuceg sloja izradenog od
reciklirane otpadne gume razvijen je
i patentiran na Gradevinskom fakul-
tetu u Zagrebu, predvoden vodite-
liem projekta prof.dr.sc. Stjepanom
Lakusi¢em. Ta barijera zadovoljava
zahtjeve o smanjenju razine buke i u
skladu je s postavljenim arhitekton-
skim kriterijima za urbanu sredinu.

Prof.dr.sc. Stjepan Lakusic je sa suradnicima
jos 2007. godine zapoceo razvoj
RUCONBAR-3, a do 2009. svi su se tehnicki
aspekti razvijali po planu te je projekt

usao u fazu trazenja izvedbenih partnera i
osiguravanja financijskih sredstava. Tako je
koordinator projekta Gradevinski fakultet
Sveucilista u Zagrebu dogovorio partnerski
odnos s poduzecima Beton-Lucko,
Gumiimpex, Institut IGH te Zooloskim vrtom
grada Zagreba. Prema rije¢ima dr. Lakusic¢a,
sve je bilo spremno osim zavrinoga koraka

- financijskih sredstava nuznih za samu
realizaciju. Tada je pozvan da sudjeluje na
nacionalnom info danu HGK u organizaciji
Europske poduzetni¢ke mreze Hrvatske gdje
je saznao za EU program CIP Eko-inovacije.

4Klju¢na stvar pri kojoj su nam HGK i Europs-
ka poduzetnicka mreza pomogli jest pravo-
dobna i kvalitetna informacija koja je zaista
dosla u najboljem mogucem trenutku za
nas projekt. Na nacionalnom info danu HGK
saznali smo za EU program CIP Eko-inova-
cije, na kojem smo pak imali priliku ¢uti niz
korisnih prezentacija koje su nas pripremile

za izradu prijave za dobi-
vanje sredstava. Takoder,
pri samoj izradi prijave
imali smo veliku pomo¢
stru¢njaka iz EEN-a,

kao i pri prezentaciji
projekta u Bruxellesu®,
prisjeca se dr. Lakusic.

CIP je provedbeni program

Europske unije kojemu je cilj

potaknuti konkurentnost eu-

ropskih poduzeca, a Eko-inovacije

su potprogram Programa Zajednice CIP te
podrazumijevaju sve oblike inovacijskih ak-
tivnosti koje rezultiraju poboljsanjem zastite
okolisa ili ¢iji je cilj bitno poboljsanje zastite

Ruconbar d.o.o.

Saznajte vise na:
www.ruconbar.com

Kontaktirajte nas:
ruconbar@grad.hr

okolisa. S obzirom na to da
se RUCONBAR savrseno
uklapao u spomenute
okvire, 2010. godine je
uz veliku pomo¢ EEN-a
odabran za financi-
ranje te je na taj nacin
pribavio sredstva u
vrijednosti 650.000 eura.

».Moram napomenuti
da je Hrvatska gospodar-
ska komora i nakon komple-
tiranoga procesa dobivanja sredstava,
kada je bilo za ocekivati da je njihov posao
zavrsen, nastavila promovirati nas pro-
jekt’, rekao je za kraj profesor Lakusic.



Individualan pristup i strucan tim
bili sunam od izuzetne pomoci

SemGen d.o.o. (,Semantic

Genomics”) pripada kategoriji
malih i srednjih poduzeca (MSP), a os-
novala su ga kao spin-off Cetiri zapos-
lenika Prehrambeno-biotehnoloskog
fakulteta Sveucilista u Zagrebu. Bavi
se istrazivanjem i razvojem softvera
za biomedicinske i biotehnicke zna-
nosti, a usmjerenje mu je prvenst-
veno projektno, s naglaskom na EU
projekte.

Medu glavne aktivnosti SemGena spada
razvijanje i isporuka ekspertnih sustava
koji se temelje na interdisciplinarnim
racunalnim i algoritamskim novitetima
koji se u SemGenu podreduju potrebama
projekta, prekrajaju i u suradnji s krajnjim

—

korisnikom evoluiraju u jedinstvena rjesenja.
Ciljna publika tih sustava sve je Sira skupina
korisnika koja se susrece s problematikom
obrade podataka dobivenih novim teh-
nologijama sekvencioniranja, a koja ima
malo ili nimalo znanja o bioinformatici.

Jedan od inicijalnih i najznacajnijih projeka-
ta u kojima je SemGen kreirao jedno takvo
rjeSenje jest,,Amylomics” $to je skra¢eno
od,AMYLOenzymes". Taj projekt, koji je
financirao EU u okviru FP7, za SemGen je
bio svojevrsna odsko¢na daska. Kako je

put od inicijalnog kontakta sa zainteresi-
ranim konzorcijem do samog potpisivanja
ugovora o financiranju dug i kompliciran,
od goleme nam je pomodi bio Hrvatski
institut za tehnologiju - HIT, koji je partner
Europske poduzetni¢ke mreze, odnosno
Hrvatske gospodarske komore, i pravi centar

kvalitetnih i provjerenih informacija i savjeta
za sve koji razmisljaju o ukljucivanju u takve
projekte. Pomo¢ koju smo dobili od HIT-a
bila je uglavnom savjetodavnog i pravnog
oblika te klju¢na u odluci da li se uopce
upustiti u rizik i pristupiti projektu kao MSP.

Klju¢na stvar koju bismo istaknuli u suradnji
s HIT-om jest individualan pristup i stru¢an
tim koji nam je stvarno bio i jo$ uvijek jest
od iznimne pomod¢i. Uvijek smo imali osjecaj
da nam se pristupa s uvazavanjem i da nas
se slusa. Kada i ne bi bilo odgovora na neka
pitanja, uvijek su si dali vremena i truda da
nam pitanje naknadno provjere i jave odg-
ovor. To mnogo puta puno vise vrijedi od
ishitrenih odgovora. Na kraju, mislim da je
malo re¢i da nam je HIT bio samo podrska: s
obzirom na mnostvo nedoumica vezanih uz
EU birokraciju, HIT nam je bio pravi partner.
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Pomocu alata Europske poduzetnicke
mreze do partnera iz Velike Britanije




) Tvrtka Videa d.o.o. iz Zagre-

ba uz razvoj multimedijskih
usluga i ICT softverskih rjesenja bavi
se i turistickom djelatno$¢u u kojoj
primjenjuje nove tehnologije, soci-
jalne mreze i koristi bazi¢nu djelat-
nost tvrtke u svrhu promocije Hrvat-
ske na stranim trzistima.

Upravo je Sailing.hr ustrojna jedi-
nica unutar tvrtke Videa d.o.o. koja u
svojoj ponudi turistickih usluga nudi
experience kroz nauticki sektor.

Nasa Zelja je omoguciti gostima pogled na
turisticku ponudu iz potpuno nove perspek-
tive. Prema dosadasnjim pokazateljima i
statistickim podacima vecina nasih gostiju
(viSe od 90%) prvi put se susrece s jedre-
njem. Nasim konceptualnim programima
povecava se broj potencijalnih nauti¢ara kao
i ponude koju osiguravamo za razliku od
klasi¢nog vida nauti¢kog turizma. Do prije 5

godina usluge nauti¢kog
turizma koristili su
uglavnom gosti iz
bogatijih europskih
zemalja koji su vec

imali iskustva u jed-
renju. Nasi pokazatelji
govore u prilog tome

da smo uspjeli napra-
viti medukontinentalni
iskorak i vec¢ina nasih
gostiju dolazi iz Sjeverne i
Juzne Amerike, Australije i No-

vog Zelanda, Juznoafricke Republike, ali

i naravno iz Europe. Prosle godine imali
smo goste iz Kine i Hong Konga $to nam
dodatno potvrduje kvalitetu i inovativnost
usluge. Programi koje nudimo baziraju

se na organiziranim flotnim jedren-

jima u kojima gosti ovisno o afinitetima
imaju dan popunjen aktivnostima.

Kao klijentu BICRO-g, tvrtki Videa d.o.o.
preporuceno je da za svoj drugi projekt
vezan uz turizam, za traZzenje partnera izvan

HR, koristi alate Europske
poduzetnicke mreze, kon-
kretno bazu poslovne su-
radnje. Djelatnici BICRO-a
su u suradnji s HGK
napravili profil koji je ob-
javljen u medunarodnoj
bazi poslovne suradnje
te plasiran EEN centrima u
drugim zemljama, tvrt-
kinim ciljanim trzistima.

JIstovremeno s objavom naseg profila,
EEN savjetnici u BICRO-u i HGK, proaktivho
su pratili objavljene ponude iz drugih
zemalja te u nase ime iskazali interes za
njih nekoliko. Pregovori su krenuli dalje s
tvrtkom iz Velike Britanije s kojom smo na
kraju postigli dogovor oko zajedni¢kog
nastupa i promocije usluga Sailing.hr na
britanskom trzistu. Ocekujemo od suradnje
vecu vidljivost te povecan broj gostiju iz
Velike Britanije. Ta suradnja sigurno se ne
bi ostvarila da nije bilo asistencije EEN-a."
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Kontaktirajte Europsku poduzetnicku
mrezu u Vasem gradu ili regiji

ZA EU PITANJA Znanstveno tehnologijski park Q)  Swouisie ufiiec
Sveuciliéta u Rijeci STePRi o . STePHi
Hrvatska gospodarska komora HG K Slavka Krautzeka 83/A, 51 000 Rijeka
1 8 5 2

Nova cesta 3-7, 10 000 Zagreb tel: 051 /2659611

_
tel: 01/ 4606 825 {HH_/_‘
I
Tehnoloski park Varazdin ()
Tehnoloski park

Zupanijske komore: Zagrebacka 89, 42 000 Varazdin varazdin d.o.c.
Osijek, tel: 031 /223 852 tel: 042 /500 050

Rijeka, tel: 051/ 209 154
Split, tel: 021 /321 143
Varazdin, tel: 042 / 405 480
Ured za transfer tehnologije u Splitu K‘ utt

ZA TRANSFER TEHNOLOGLJE, Livanjska 5, 21 000 Split

INOVACLJE, ISTRAZIVANJE | tel: 021 /3024 30

RAZVOJ

Poslovno-inovacijska agencija

Republike Hrvatske BICRO BIC RO Tera Tehnopolis %

Planinska 1, 10 000 Zagreb Puslovno. inovaciekd cenfar Hrveias Trg Ljudevita Gaja 6, 31 000 Osijek 7 tehnopolis
tel: 01 /2352 621 tel: 031 /251002




Biljeske







E. E i f.a.K enterprise
% Enterprise Europe Network g iy
Of www.een.hr ij




